
 

 

เอกสารแนบ 3: การวเิคราะห ์5 Forces 

 

 

www. e n t r a i n i n g . net 
www. p a k o r n b l o g . com 
0-2732- 234 5  ,  0 -2374-8638  

 
 

 

Page 1 of 1 

 

http://www.entraining.net 

เอกสารแนบ 3: การวิเคราะห์ 5 Forces 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ประเมินผู้บุกรุกหน้าใหม่ 
..................................................................................................................................................................... 
..................................................................................................................................................................... 
..................................................................................................................................................................... 
..................................................................................................................................................................... 
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คู่แข่งขัน 

ผู้บุกรุกหน้าใหม ่

สินค้าทดแทน 

ผู้ผลิต ลูกค้า/ผู้บริโภค 


